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Quer opinar, criticar, elogiar ou simplesmente desabafar
sobre um tema da actualidade econémica nacional

ou internacional? Escreva ao Director do Expan:
redaccao@expansao.co.ao ou rua Fernio de Sou
Condominio Bengo, Bloco B, Esc

tério n.° 01 - Bairro Vila

Alice | Luanda, indicando nome, profissio e local de

residéncia. Por ques
direito de resumir as

oes de espaco, 0 Expansdo reserv
artas seleccionadas para public

Universidades
obrigadas a celebrar
protocolos para
garantir estigios
“Qual é o mal das universida-
des celebrarem protocolos
paragarantir estagios?”

Dos Santos Anténio

Facebook

TAAG volta a barrar
compra de bilhetes
em kwanzas com
partida do exterior
“Na minha opinido, se estou
em Portugal e queroir para
Angola é justo comprar o bi-
lhete em délar ou em euros,
mas estouem Angola e quero
ir Portugal ou qualquer outro
pais ndo faz sentido nenhum
comprar o bilhete em délar”.
Augusto Gimi Gimi
Facebook

Faz todo o sentido que para
viagens de nacionais do exte-
rior para Angola os bilhetes
sam ser comprados em
s razoes siao multi-
plas. Estamos a falar de uma
companhia de bandeira, e os
nacionais que pagam os im-
postos tém no minimo esse
direito, ou deviam ter”.
Horacio Moniz
Facebook

EMIS cria plataforma
que junta todos
os servicos de
pagamentos digitais
“Quebom. Precisamos destes
servigos para melhorar a nos-
saqualidade de vida”.

Milton Barros William

Facebook

O preco real da gasolina
em Angolaéde 398Kz e
o do gaséleo é de 406 Kz
“Nio se pode cobrar o que
nio é possivel pagar com os
rendimentos que se aufere. O
ideal é procurar sempre por
um equilibrionos precgos, e
convenhamos que ha muito
tempo que abalan¢a anda de-
sequilibrada, em desfavor do
consumidor”,
Fora da Caixa
Facebook

IXPANSA(

DIRECTOR
Joso Armando

SUPERVISOR DESK
Joaquim José Reis

CONTACTO REDACCAD
Telel: (+244) 938 945 970

COLABORADORES
Antonio Estote,
Francisco Miguel Paulo,

REGISTO
MCS-520/82009
TIRAGEM

15.000 exemplares
MPRESSAOC

Damer Grificas, SA

Gustavo Amaral (KPMG),

SUPERVISOR
DESK-ADJUNTO
Isabel Costa Bordalo

REDACCAO
Alexandre Lowenco

Faustino Diogo
Joel Costa

Martins Chambassuco

Hermenegildo Ferreira,
José Cassanda
COLUNISTAS

Alves da Rocha,

Eva Santos,

Fernandes Wanda,
José Aberto Rodrigues,
Norberto Carlos,
Fernando Alves,
Glaucia Donda,

Meitor Carvalho,
Mateus Maquiadi

@ Witson Chimoco

DEPARTAMENTO
COMERCIAL
Cétia Amado

+244 937 486 400
Rosa Loureiro

+244 945 089 059
CONTACTO COMERCIAL

ASSINATURAS DIGITAIS
+244 921358 582

DESIGN GRARICO

Mirene da Cruz

Telma Van-Dinem

Graciete Xavier

MOTORISTA

Ngombo José Manuel
© Carvalho Bernardo
FOTOGRAFIA

César MagalhSes

© Lidia Onde

DISTRIBUICAD
Vaspe, SA
CONTACTOS

+244 937 581 904
+244 921303 093

Anselmo Moreira

José Gonga
Miguel Gomes
Nelson Rodrigues
Bard Echurdo

PROPRIEDADE
WNVERSAO, SA

PROJECTO GRAFICO
Jorge Ribeiro

NOVA VAGA, SA

MORADA

Rua Fernlo de Sousa,
condominio Bengo, bloco B,
escritério n* 01 - Bairro Vila
Alice - Luanda
CONTACTOS

Tole!: (+244) 222 332 819

CONVIDADOS

Renata Valenti | Newton Agostinho

Advogados da PLMJ Colab Angola - RVA Advogados

Micro-seguro —
quem beneficia?

AnovaLeidaActividade Segura-
dorae Resseguradora, publicada
em Julho deste ano, animou a
discussio sobre o acesso e con-
digoesde exerciciodaactividade
seguradora e institucionalizou
uma modalidade ja comum em
paises vizinhos: 0 micro-seguro.
Inclusdo financeira e formaliza-
¢iio da economia sio temas que
témestadoemaltaeorefor¢codo
sector de microfinancas, onde se
inclui aoferta de micro-seguros,
terd, certamente, um papel es-
sencial no mercado nacional
onde a taxa de penetragio de se-
guros é, para ja, inferior a1%.

O micro-seguro destina-se,
sobretudo, a protecgio de pes
soas com baixos rendimentos,
apresentando coberturas con-
trariscos especificos e comuns
acomunidade em geral, a troco
de prémios mais baixos do que
os habitualmente praticados.
Aguarda-se, com a criacio de
regulamentacio especifica so-
bre micro-seguros, uma lista
dos ramos de seguro a explorar
em regime de micro-seguro
mas antecipariamos, pela ne-
cessidade das comunidades e
pela experiéncia de paises
como a Tanzania ou a Africado
Sul, que surjam planos de co-
bertura de seguro de vida, hos-
pitalar, funeral, acidentes pes-
soais e, de especial relevo para
a parte da populac¢io que de-
pende da agricultura, cobertu-
ras para proteccio de culturas.

A nova lei permite que, tanto
as seguradoras ja existentes,
como empresas de micro-segu-
ros constituidas com este fim
exclusivo, comercializem este
tipo especifico de produtos.
Para além dos ramos de seguro
que podem seguir este modelo
“micro” (micro cobertura, mi-
cro prémio, micro procedimen-
tos de adesdo e micro prazos
para pagamento da indemni
¢d0), estio por definir os limi-
tes de valor parao capital em
risco, por ramo de seguro, aci-
ma dos quais a operagio é ex-
cluida do micro-seguro.

E inegavel o papel social que
0s micro-seguros podem ter
numa franja da sociedade que
precisa de ser incluida e prote-
gida. Mas é, também, incontor-
navel que as seguradoras sio
empresas e visam o lucro. A
cooperacio entre Estado e sec-
tor segurador sera fundamen-
tal na implementacgio do mi-
cro-seguro até que se torne um
produto massificado que con-

Abre-se uma porta a
inclusdo e protec¢do
da popula¢do mais
vulneravel contra
riscos que fazem
parte do quotidiano

quiste a confianca dos clientes,
que com esfor¢o financeiro
contratario um seguro, e, por
outro lado, representem pro-
veitos para asseguradoras.
Parece-nos, paracomecar, que
podem ser criadas ac¢des con-
cretas de educacio financeira
em féruns que atraiam aqueles
que serdo os futuros beneficia-
rios destes seguros: actividades
nos mercados, nas grandes cida-
des? Actividades nas comunida-
des, nos meios menos urbanos?
Podemos olhar paraexperién-

cias em paises vizinhos como a
criacio de umprodutode seguro
de satide com cobertura de ma-
ternidade a ser vendido em al-
deias, sendo o prémio anual
pago pelo colectivo de formaa
cobrir todas as mulheres que
vierem a estar grividas naquela
comunidade. Outra formade
sensibilizag¢do da populagio
pode passar pela criagio de se-
guros contra acidentes pessoais
nas escolas, a custos reduzidos
ou gratuitos, numa primeira
fase, para aumentar a adesio da
populagio aos seguros.

Estamos no inicio de uma ca-
minhada que trard oportunida-
de as seguradoras de se reinven-
tarem, sem perder foco nos ser-
vicos que ha muito prestame
que continuario arepresentar
umaimportante fatiados lucros.
Do lado social, abre-se uma por-
ta, mais uma, a inclusio e pro-
tecgiio da populagio mais vulne-
riavel contra riscos que fazem
parte do quotidiano.
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